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é¢Como descubriste Just y por qué lo elegiste como tu negocio?

Descubri Just haciendo fisioterapia, los masajes con Crema de Enebro cambiaron mi calidad de vida en
ese momento. Pasaron muchos afios y siempre recordé la marca Just con mucho afecto hasta que un
dia me encontré buscdndola en internet. Completé mis datos para adquirir productos y terminé
incorpordandome como Consultora.

éConsideras que Just cambié algo en tu vida y en qué aspecto?

Just cambid positivamente mi vida en varios aspectos. Les puedo contar que Just trajo bienestar a mi
familia, me presentd nuevas amistades (muchas de las cuales hoy son compaiieras o clientas), tengo una
actividad que amo, que me da la posibilidad de viajar y capacitarme y, no menos importante, Just es mi
principal ingreso econdmico.

¢éTe resulta facil llevar a cabo un EDBv?

Al principio no me sentia comoda y estaba algo escéptica con la modalidad virtual hasta que me fui
perfeccionando. Algo que me ayudo mucho fue entender que las personas necesitan algo que los haga
desconectarse de esta nueva rutina. Fuimos innovando con cada tema para que el cliente sienta que en
cada EDBv le APORTAMOS ALGO para su dia a dia o simplemente un . Por
ejemplo EDBv de automasajes, correccion postural, armado de rutinas faciales personalizadas,
meditacion con Aromaterapia, etc. Teniendo como protagonistas los productos Just.

¢Cual es para vos el punto fundamental en el desarrollo del mismo?

Poder transmitir desde la pantalla la confianza que me genera cada producto, su aroma, sus beneficios y
como mejorara nuestra calidad de vida.

é¢Qué resultados obtuviste?

Me sorprendieron los resultados, logré aumentar ventas y mejorar la fidelizacién del cliente.
éQuisieras compartir algun “tip infaltable”?

Es mejor llegar al cliente desde la gue desde la venta propiamente dicha.
¢Qué consejo le darias a una Consultora/or?

Creé en vos mismo, ama lo que hacés, sé sincero y buen compafiero.

éCual es tu préximo objetivo?

Alcanzar la Region y seguir por la Direccion!



